GUIDE LEVEE DE FONDS

Financer votre développement
en fonds propres
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www.fundhero.fr



A propos de nhous!

- Bienvenue
chez FUNDHERO

Spécialiste de l'investissement a destination des
entreprises francaises. Fundhero offre aux entreprises
des solutions de financement rapides et flexibles, en
capital ou en dette, en mobilisant sa communauté ou
la communauté du porteur de projet.

Fundhero est un acteur indépendant, parti du constat que les entrepreneurs ont de plus en plus de difficulté a se faire financer
par les banques. Aujourd’'hui, Fundhero est la solution pour permettre aux entreprises de se faire financer par des investisseurs

particuliers.

Fundhero est agrée aupres
'Orias |11l de I'AMF en tant que
conseiller en Investissement
Participatif sous le numeéro
15006815
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Une équipe expérimentée et 1 Des solutions d'investissement

dynamique sélectionne des '“L\ sans aucun frais pour les
clients investisseurs

projets solides développés
par les entreprises les plus
fiables du secteur.



LES ENTREPRISES

Vous étes une société a forte valeur ajoutée, Besoins de financement: Une équipe solide et Financement des sociétés
Startup, TPE, PME, ETI, au stade d'amorcage ou 200 000€ a5 M€ complémentaire créées depuis plus de

de développement ? Fundhero, vous permet de deux ans.
réaliser votre levée de fonds en vous mettant en

relation avec des investisseurs particuliers ou
institutionnels.

Biotech/Santé Industrie/Service Viticulture Immobilier



PROCESSUS
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Etapes

Proposer le dossier de financement sur le site

Rencontre & diagnostic stratégique et financier

Préparation du dossier d'investissement

Préparation de la communication et du marketing

Début de campagne

Communication et mise en relation

Validation de la campagne et closing
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Processus

@® Remplissez le formulaire
@® Envoyez votre Business Plan complet
@® Une valorisation faite par un expert comptable ou financier

@® Validation de votre modéle économique
@® Etude de la stratégie d’investissement
@® Entrainez-vous a la présentation (5 min maximum)

@® Note d’'opération & Due Diligence
@ Définition de valorisation & pacte d’associés
@ Définition du montant levé et d’un seuil de faisabilité

@® Signhature des protocoles juridiques et des conventions de référencement
@ Préparation de la présentation en ligne
@® Mise en place d'un rétro-planning de l'opération

@® Mobilisez des investisseurs qui vous soutiendront
@® Echangez avec les membres qui vous suivent
@® Soyez disponible pour les groupes d’intéréts

@® Connectez-vous quotidiennement et suivez le déroulement de la levée
@® Organisation de rencontres physiques avec des investisseurs
@® Pilotage de la campagne avec I'équipe de Fundhero

@ Atteinte du seuil de faisabilité de I'opération
® Finalisation du pacte d’associés (réalisé par notre avocat partenaire)
@® Suivi post-campagne de la société



Analyse approfondie pour sécuriser I'investissement
D GED G

Les due diligences sont réalisées afin de conforter la position des investisseurs actifs inscrit sur la plateforme en vue de prendre une décision

d’investissement. Fundero procéde a une étude approfondie de la société :

@® Un audit juridique et comptable.

@ Une expertise croisée, notamment avec les acteurs institutionnels et privés de I'innovation technologique.

@ Des échanges et réunions de travail avec I'équipe dirigeante.

Les sociétés seront sélectionnées au regard de la cohérence (EPM) : Equipe, Projet, Marché.

Le marché

Un marché existant
ouU en devenir

T @ Le projet
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L'équipe

Les qualités entrepreneuriales
des porteurs de projet

La pertinence
du modele
économique

Processus de selection

Le processus de sélection mis en place par Fundhero
s‘appuie également sur un outil de scoring
propriétaire.

L'entreprise devra mettre a disposition toute
I'information administrative, financiéere dont
I’équipe d’analyse aura besoin.

Confidentialité

Nous prenons la confidentialité tres au sérieux et ne
partageons pas de documents sans le consentement
des dirigeants.



DOCUMENTS

Séléction du dossier

Les documents suivants sont demandés pendant la période d’analyse, en paralléle du Business model demandé en ligne, pour la réalisation de la due diligence de

I’entreprise.

Cette liste constitue un socle essentiel de document mais peut étre a tout moment complétée par une demande des équipes de FUNDHERO en fonction des

spécificités de votre activité.

@® Présentation de I'entreprise et du projet de levée de fonds

@® Présentation du management (CV des dirigeants) et conseils externes
@® Executive summary

@® Objectifs de la levée de fonds (détail des postes d'investissement)

Financier et comptable

@® Bilans et comptes de résultat consolidés et sociaux
@ Liasses fiscales

® Projet de bilan sur I'année en cours.

@® Rapport des commissaires aux comptes

@® Echéancier des créances et des dettes nanciéres
@® Etat des comptes courants d’associés (CCA)

@® Rapport d’évaluation d’entreprise par un expert-comptable ou financier

Juridique et fiscal

@ Extrait Kbis (moins de 3 mois) et Statuts a jour
@® PV d’Assemblée Générale

@® Composition des organes dirigeants et organigramme du management

@® Agréments nécessaires pour conduire l'activité

@® Pacte d’associés si existant

Documents divers

@ Attestation de dépét et publication de Marque/Brevet/Modéle

@® Nom de domaine propriétaire

@ Liste des principaux clients et leurs poids dans le chiffre d’affaires
@ Liste des principaux fournisseurs

@ Liste des principaux partenaires (de recherche, de développement),
@® Contrats et dépendance

@® Logos en haute défnition et photo d’identité de I'équipe dirigeante

® Vidéo de présentation (interview et/ou vidéo commerciale)



Composition

L’exécutive summary est la partie la plus importante du Business model. Les investisseurs, n'ayant que peu de temps, lisent en priorité cette section : 2 a 3 pages

maximum.

Ecrivez cette partie en dernier afin de pouvoir résumer les points essentiels de votre Business Model. Fournissez une description concise mais positive de votre
entreprise, en n'oubliant pas d’'inclure les objectifs et les réalisations. Par exemple, si votre entreprise est déja établie, pensez a décrire ce qu’elle envisage de faire, la
maniére dont elle a accompli ses objectifs a ce jour et, ce qui se profile a I’horizon. Si votre entreprise est naissante, récapitulez ce qu’elle a I'intention d’accomplir, la

maniére dont elle va y parvenir et a quel moment, ainsi que la facon dont elle va surmonter les principaux obstacles (tels que la concurrence).

Le modeéle
économique

L'analyse
financiere

L'environnement

L'analyse
des risques

La mise
en oauvre

Conclusion

@® Profils
@® Pourquoi hous sommes une équipe gaghante ?

@ Vision, mission et valeurs @® Marchés cibles
@® Comment fonctionne notre @® Plan marketing
modele économique ? @® Ressources et activités clés

® Proposition de valeurs

@® Analyse de la rentabilité @ Colts d’exploitation
@ Scénarii et projections ventes @ Besoin en financement
@® Dépenses d’équipements

@ Contexte économique

@® Analyse marché et tendances clés

@® Analyse concurrence

@® Avantages concurrentiels de notre modéle

@ Facteurs limitatifs et obstacles
@® Facteurs clés de succeés
@® Risque particuliers et contre-mesures

@ Capitaux nécessaires @® Retour sur investissement
pour mener a bien le projet @® Scénarios de sortie envisagés

@® Le montant recherché
@® L'utilisation des fonds

Annexes

Besoin / Marché / Preuves

Tableaux financiers

Analyse de I'environnement

Analyse SWOT / Incertitudes

Feuille de route stratégique




LE CROWDFUNDING

@ Utilisez un langage clair, concis et précis.

@® Un pitch sous forme de vidéo est devenu presque inévitable sinon, des images de votre entreprises et/ou du produit.
@® Sa forme permet d’accrocher le contributeur, tout comme le fond.

@® Fundhero pourra vous aider dans cette démarche de structuration de votre campagne.

Il existe 4 principaux éléments que vous devez communiquer sur la plateforme :

I
—

"
-

Ma vision /
Mes valeurs

L'idée Le marché L'équipe

Qui sont-ils ?
Quel est leur role ?
Quelles sont leurs

qualifications ?

Quelle est sa taille ?
Quelles sont les tendances clés ?
Quels sont les facteurs qui doivent
étre pris en considération ?

Quel probléme résout-elle ?
A qui est-elle destinée ?
Comment vais-je gagner

de I'argent ?

Qu’est-ce qui me
pousse a me lancer
dans ce projet ?

Définir un objectif Régles d'or

Il faut que vous définissiez votre objectif, le but de la collecte de fonds Une levée de fond demande une implication totale, comme chaque

aupres de plusieurs investisseurs, en vous posant les bonnes questions : augmentation de capital est chronophage et longue.

@® De combien avez-vous besoin ?

@® Comment va étre utilisé le montant levé ? Faire appel a des investisseurs impliqgue une transparence totale, les
personnes qui ne vous connaissent pas directement vont vous faire

confiance pour placer leur patrimoine personnel dans votre projet.



LE MODEL

Fundhero vous accompagne tout au long de votre levée de fonds et regroupe I'ensemble des investisseurs particuliers, au sein d’'une société holding dédiée a votre entreprise. Grace a notre

approche entrepreneuriale, nous avons simplifié vos levées de fonds.

Pour une jeune entreprise, gérer un grand nombre d’actionnaires en

direct est :

® Couteux et consommateur de temps, alors que celle-ci doit
concentrer ses efforts sur le développement de ses activités.
@® Un frein pour des investisseurs dans le cadre de levées de fonds

futures.

La holding d’investissement présente de nombreux avantages:

@® La mutualisation des souscripteurs représentés par un tiers afin de
préparer les dirigeants au développement de leur entreprise et aux
prochaines étapes, y compris a la préparation des financements futurs.
@® Réunir des investisseurs qui peuvent étre potentiellement des

ressources sur lesquelles vous pouvez vous appuyer.

® 090
COD COD

Les investisseurs La Holding . ¢
interlocuteur cible

@® Les holdings sont des SAS, de droit francais.
@® Nous créons une holding par projet.
@® La collecte minimum est de 150 000 €.

@® Investissement minimum 100 €.

Le véhicule d’investissement ou «holding» sera dissout au moment de la sortie du
capital de I'entreprise, a horizon de 5 a 8 ans. En échange de leur financement, les
investisseurs se verront récompensés par un éventuel dividende et une plus-value

gue nous espérons la plus importante possible.

Avec ce modeéele économique, Fundhero partage le risque avec vous et veille au

Mmieux aux intéréts de tous.



01 Combien de temps dure le processus de la levée de fonds ?

Il faut compter de 2 a 3 mois a compter du dépdt de votre dossier. Cela dépend en
grande partie de votre réactivité.

02 Quelle est la rémunération de Fundhero ?

Chez FUNDHERO nous avons une politique « gagnant-gagnant ». FUNDHERO préléve une
commission variable selon les dossiers (allant de 6% a 10%) et leur niveau de risque en
fonction du montant collecté pour les projets de levées de fonds en investissement.

A cette commission au succés s’ajoutent des frais juridiques et administratifs liés a
I'ouverture et a la cloture de 'augmentation de capital, et la production des différents
documents afférents a l'opération (note d’investissement, pacte d’associés, document
réglementaire AMF, statuts de holding le cas échéant, PV d’AG,...). Ces frais sont sous forme
d'acompte payable a la signature du contrat entre FUNDHERO et I'entrepreneur.

03 Que se passe t'il quand le dossier est accépté

En cas de validation de votre dossier par notre équipe, vous étes amené a prendre
connaissance de nos conditions générales de prestations de service et a les signer avant
d’aller plus loin dans le processus. Nous signerons a l'issue de l'audit la convention de
prestation de service ainsi qu'une convention d'investissement.

04 Pourrais-je financer ma levée qu'avec les investissseurs de mon
reseau?

Oui, vous pouvez mettre en levée de fonds votre projet et ne communuquer qu'aux
personnes de votre choix. FUNDHERO a ce titre ne sera que garant de la bonne tenue de
la levée de fonds en sécurisant les paiements et la signhature des bulletins de
souscription.

05 Dois-je avoir un pacte d'associé en place ?

Non, si vous n’en avez pas hous signerons un mémorandum avec vous, reprenant tous

les éléments contractuels qui devront figurer dans le futur pacte d’associés. Le soin de la
rédaction de celui-ci est laissé au dirigeant et a son conseil, ou a fundhero, le pacte
réunissant généralement tous les investisseurs du tour de table.

06 Quelles sont mes obligations lIégales ?

En bénéficiant de lI'investissement vous vous engagez a fournir a minima deux reportings
par an (format fourni par Fundhero) et a répondre a toutes les questions que le
représentant de la holding sera amené a vous poser sur la vie de votre entreprise,

c’est également un moyen de faire remonter des besoins (de contacts, de recrutement,
etc.). Le représentant siegera a au moins un organe de gouvernance afin de suivre votre
évolution si votre structuration le permet.

Enfin, vous devez nous indiquer, dés prise de connaissance:

- de tout changement dans I'équipe dirigeante

- de toute difficulté de gestion (probléme de trésorerie)

- de I'entrée d’'un nouvel actionnaire

- d’'une nouvelle levée de fonds envisagée
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